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BILAG 2 - RANDERS STORCENTER MARKEDSOMRADE
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BILAG 3 - KUNDEFORDELING PA KOMMUNER

> 44% af kunderne kommer fra andre kommuner end

EXIT ANALYSE 2018
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BILAG 4 - ATTRACTORS FOR RANDERS STORCENTER

Arsager til at benytte Rander Storcenter

Der er rigeligt med gratis parkering 62%

Der er et godt og bredt udvalg af butikker 42%
Det er let at komme til centret med offentlig transport eller med bil IEEEEEEEGEGEG 3 6%
Grundet udvalget af butikker/gode butikker NN 33%
Det er nemt at finde rundt GGG 9%
Det er praktisk (ligger taet pa bopzl, arbejde, der hvor jeg faerdes) NN 25%
Grundet en specifik butik I 2 5%
Det er et center med bade basisvarer og de lidt dyrere maerkevarer I 2 1%
Teettest pa/i neerheden af min bopasl/arbejdsplads GGG 0%
Der er gode cafeer og restauranter [N 15%
Der er god service i butikkerne NN 15%
Butikkerne er gode til at inspirere mig NI 10%
Det er et hyggeligt sted at opholde sig, udover shopping I 10%
Der er en god stemning i centret I 10%
Der er hyggelige opholdssteder og oaser I 4%
Der er gode aktiviteter for bernene Wl 2%
Andet, noter: I 5%
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Baseret pa svar fra primar og sekundaromradet, ses at praktikken i form af tilkerselsforhold, gratis parkering og en koncentration er
butikker er primare drivere. Karakteristika, som bymidter generelt har vanskeligt ved at opfylde. Bymidters styrker er typisk atmosfaere,
bredt og dybt udvalg af restaurationer, kulturelle tilbud, byrum, specielle forretninger og special-dagligvarehandel. Dette indikerer at

bymidten og Randers Storcenter supplerer hinanden/opfylder forskellige behov, hvorfor en styrkelse af det ene ikke nedvendigvis ~.
—
medfeorer en svaekkelse af det andet, og omvendt. —_ DEAS



